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رفة اسم ا��هة المتص
المناقصة زايدة/  وع الم موض

المناقصة زايدة/  رقم الم
المناقصة زايدة/  وع الم ن

وافقة ا��لس ع�� عملية التفاوض رقم م

وافقة ر�خ الم تا

ر�ن التالي�ن بوضع علامة ( √) ع�� أحدها: ر أحد ا��يا ر�� إختيا ��نة التقييم التفاوض تم من خلال : ي

رقم ر�خ أعضاء ��نة التفاوضال التا

1

2

3

4

5

رقم ركةال رياسم الش روعرقم ال��ل التجا قيمة العطاء/ البندالبند / الصنف / المش

1

رقم ركةال رياسم الش ركة (�عم/لا)شهادة ال��ل التجا ول الش رقسعر العطاء / البند �عد التفاوضسعر العطاء / البند قبل التفاوضقب �سبة ا��صمالفا

1

رقم لاسمال التوقيعالمس�� الوظيفيا

1

2

3

4

5

رقم لاسمال ا

1

2

3

4

5

ر�خالتوقيع التا

ا��زء ا��امس :المصادقة ع�� نتائج التفاوض

ر العطاء/ البنود قبل و�عد علملية التفاوض أسعا

النموذج الموحد ��لص اجتماع التفاوض

روف قيمة العطاء/ البند با��

وسيلة التفاوض: 

ا��زء الثا�ي: معلومات ��نة التفاوض  

معلومات ��نة التفاوض

ر ا��دد أدناه ر�� تحديد وسيلة التفاوض أحد ع�� ا��يا ي

اجتماع حضوري

ر�ي اجتماع م

� تقنية الاتصال ا��ما��  اجتماع ع�

رفاق ���ة) وجميع أعضاء ال��نة ( ع�� أن يتم إ والمقاول  رس�� للمورد أ ون ا�� الممثل ال وجھ ومعن ر�د الك��و�ي م

 م��ص اجتماع التفاوض

ا��زء الأول: معلومات عامة

��نة مختصة �عملية التفاوض

و ��نة التفاوض ركة المدعوة للتفاوض  ا��زء الثالث: معلومات �ل من الش

ركة المدعوة للتفاوض معلومات الش

روط والمواصفات ونطاق العمل والكميات المضمنة �� وثائق المناقصة  ر العطاء دون المساس بالش ر بأن التفاوض تم فقط ع�� سع ركة:  بتوقي�� أق ممث�� الش

ا��زء الرا�ع :نتائج عملية التفاوض

ر�خ التا رقم شهادة تأهيل ��ان التقييم

روط والمواصفات ونطاق العمل والكميات المضمنة �� وثائق المناقصة  ر العطاء دون المساس بالش ر بأن التفاوض تم فقط ع�� سع ��نة التفاوض: بتوقي��  أق

المس�� الوظيفي

شعار الجھة ھناإدراج
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Parchasing authority name
Subject of the Auction/Tender
Auction/Tender Number
Type of Auction/Tender
Tender Board Approval Number for the Negotiation 

Approval Date

A committee for the negotiation processEvaluation Committee

Time DateJob Titleرقم ال

1

2

3

4

5

Bid / Item ValueItem / Category / ProjectCRCpmpany NameNo.

1

Discount PercentageDifferenceBid / Item Price After NegotiationBid / Item Price Before NegotiationCompany Acceptance (Yes/No)CRCpmpany NameNo.

01

DateJob TitleEvaluation Committee Qualification Certificate NumberNameNo.

1

2

3

4

5

DateNameNo.

1

2

3

4

5

Unified Template for Negotiation Meeting Summary

Members of the Negotiation Committee

Signature

In-person Meeting

Summary of Negotiation Meeting

Part I: General Information

Negotiation Method:

Please specify the negotiation method by selecting one of the options below:

Negotiation was conducted through: Please select one of the following options by marking ( ) on one of them:

Bid / Item Value (in Words)

Virtual Meeting

Conference Call Meeting

Email Addressed and Titled to the Official Representative of the Supplier or Contractor and All Committee Members (with a copy attached)

Part III:Information on Each of the Invited Company and the Negotiation Committee

Information of the Company Invited to Negotiate

Part II: Negotiation Committee Information

Negotiation Committee Information 

Part IIII:  Negotiation Results

Signature

Negotiation Committee:By signing, I confirm that the negotiation was conducted solely on the bid price without altering the terms, specifications, scope of work, or the quantities included in the tender documents.

Part V: Approval of the Negotiation Results

Job Title

Company Representatives: By signing, I confirm that the negotiation was conducted solely on the bid price without altering the terms, specifications, scope of work, or the quantities included in the tender documents.

Bid / Item Prices Before and After the Negotiation Process

Insert the 
Entity’s 
Logo Here
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